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Interview

energy4rent

In der Energiewirtschaft gibt
es keine einfachen Losungen

Unter dem Markennamen energy4rent feiert das Unternehmen in die-
sem Jahr sein 3-jahriges Bestandsjubilaum mit 20-jahriger Markterfah-
rung. Speziell in den letzten Jahren hat sich viel getan: Die Ubergabe
der Geschaftsfiihrung von Firmengriinder Johann Linsberger an Ge-
org Patay, der Namenswechsel vom Lizenznamen Hotmobil auf ener-
gy4rent und der Zusammenschluss mit der Heizkurier Gruppe.

Das Interview mit Ing. Dr. Georg
Patay, Geschaftsfuhrer energy4rent,
fuhrte TGA-Chefredakteurin Barbara
Furst-Jaklitsch.

Jch bin seit mehr als vier Jahren mit an Bord,
zuerst als Konsulent, seit Juli 2017 als Ge-
schaftsfiihrer. Gemeinsam mit Firmengriinder
Johann Linsberger habe ich ein Strategiepa-
pier erarbeitet, das ich in den letzten Jahren
umgesetzt habe’, erzéhlt Georg Patay. Und
meint weiter: ,Es stand bereits bei meinem
Firmeneintritt fest, dass sich die Familie Lins-
berger zuriickziechen will, es ging um eine
geordnete Ubergabe und um die langfristige
Absicherung ihres Unternehmens. Ein wich-
tiger Schritt dazu war der Zusammenschluss
mit der Heizkurier Gruppe. ,Heizkurier war und
ist mit Abstand die optimalste Lésung fiir uns.
Die Gruppe war in Osterreich nicht présent, ist
sehr innovativ und wollte weiterwachsen®, er-
innert sich Patay zuriick und weil} weiter: Vo-
raussetzung fiir eine Partnerwahl war zuerst
die Namensinderung und die Anderung des
Marktauftritts. Denn der Lizenznamen bildete
bei weitemn nicht mehr das angebotene Leis-
tungsportfolio ab. Ein Unternehmensname,
der das gelebte Geschéftsmodell klar und ver-
stéandlich beim Kunden abbildet, war gefragt.
Die Gefahr der Markenverwechslung im Markt
war schon damals extrem hoch. Mit Hot, Heat
oder Mobil war keine Differenzierung maglich.
Unser altes rotes Logo war fiir die Kaltetechnik
viillig unpassend, der Namenskern Hot auch.
In gutem Einvernehmen mit der Familie Lins-
berger habe ich dann den neuen, unverwech-
selbaren und kantigen Namen energy4rent
eingefiihrt. Das geht nattirlich nicht von heute

auf morgen, dieser strategische Schritt hat sich
aber ausgezahlt! So konnten wir unsere Markt-
fiihrerschaft in Ostereich systematisch weiter
ausbauen. Als einziger dsterreichischer Kom-
plettanbieter mit 20-jahriger Erfahrung bieten
wir intelligente mobile Energielosungen fiir
Warme, Kilte, Dampf und Strom in Osterreich
fiir Osterreicher an und das von 2,3 kW bis
15 MW. Unser Logo ist griin und spiegelt den
Wandel von den fossilen zu den erneuerbaren
Energien wider. Wir versuchen unsere Kunden
auf diesem Weg mitzunehmen und sind fiir die
Zeit des Energiewandels sehr gut aufgestellt.
Dank der Finanzstarke von Heizkurier kbnnen
wir in den Markt kraftig investieren und so wei-
ter wachsen — auch in Coronazeiten”

Apropos COVID 19-Epidemie: die Corona-
krise ist auch an energy4rent nicht spurlos
vorbeigegangen. ,Mit der Mobilmachung des
Bundesheers und den damit verbundenen
Ausgangssperren war die erste Welle fiir mich
ein echter Schock’, berichtet Patay. ,Eine Situ-
ation wie in Kriegszeiten. Jetzt sehe ich aber
Corona als eine Chance fir einen Umdenk-
prozess in der Industrie. Controllergetriebene
Just-in-time-Konzepte und Auslagerungen der
Produktion in Billig-Lohnléndern werden nun
endlich hinterfragt. Kurzfristig sehe ich aber
ganz andere Herausforderungen auf uns zu-
kommen und zwar das Thema Verflgbarkeit,
sowohl was Mitarbeiter betrifft, als auch die
Ressourcen. Um weiter wachsen zu kénnen
suchen wir qualifizierte Mitarbeiter fiir Service
und Technik — so wie die meisten Unterneh-
men in unserer Branche. Beim Thema man-
gelnde Verfiigbarkeit und Lieferengpésse von
Produkten helfen wir aber gerne mit unseren
tempordren Miet-Energielésungen! Nachhal-
tigkeit und Energieeffizienz sind Georg Patay

Ing. Dr. Georg Patay, Ge-
schiftsfilhrer energy4rent

ein groBes Anliegen. Ich finde es aber schade
und falsch, dass Ol und Gas in einen Topf ge-
worfen werden. 'Raus aus dem Gas' sollte man
sich gut iiberlegen und wirklich zu Ende den-
ken. Ohne die Nutzung der bestehenden Gas-
infrastruktur wird der Wandel auf 100% Erneu-
erbare bis 2040 nicht méglich sein. Grundsatz-
lich steht die Warmeenergiewende auf zwei
Séulen: Erstens Energiesparmalinahmen bzw.
Effizienzsteigerungen und als zweiter Schritt
die Anhebung des Anteils der Emeuerbaren.
Derzeit wird genau umgekehrt agiert und das
fihrt zum Chaos. Wir miissen primér Energie
sparen! In der Energiewirtschaft gibt es keine
einfachen Lésungen. Das Fachhandwerk muss
in die geplanten MalBnahmen eingebunden
werden. Zusammen mit der Branche und nicht
iiber die Branche hinweg miissen Lisungen
erarbeitet werden”, ist sich Patay sicher.

Bei energydrent spielt der Energietrager
Ol — trotz Vorbehalte — noch eine wichtige Rol-
le. Ahnlich wie bei der Elektromobilitit eine
flichendeckende Ladeinfrastruktur Grund-
voraussetzung fir die Marktdurchdringung
ist, muss man auch auf verfiigbare alternati-
ve Energietrdger speziell in Notsituationen
zuriickgreifen kéinnen. 0l ist derzeit alterna-
tivios — bei den anderen Energietragern fehlt
einfach noch die Infrastruktur. Natirlich ar-
beiten wir auch an Alternativkonzepten’, und
zum Abschluss meint Georg Patay: ,Ich freue
mich, dass ich in der Branche gestaltend tatig
sein darf. Wir leben in einer wirklich spannen-
den Zeit, spannend fiir unsere Unternehmen
und fiir die ganze Branche. Wir stellen heute
die Weichen fiir die Zukunft"” Und er macht
neugierig: Freuen Sie sich auf weitere Uberra-
schungen in diesem Herbst!” | |
www.energydrent.at



